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このガイドでは、Scan to Salesforceで取り込まれたリードを起点に

Pardotのシナリオを活用する方法をご案内します。

これらの操作を行うには、Pardotの管理者権限が必要です。

ステップ 1	 Salesforce上でキャンペーンを作成する

ステップ 2	 Pardot上でダイナミックリストを作成する

ステップ 3	 Pardot上でEメールテンプレートを作成する

ステップ 4	 Pardot上でシナリオを作成する

ステップ 5	 Scan to Salesforce上でリードにキャンペーンを紐づける
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ステップ 1	 Salesforce上でキャンペーンを作成する

Salesforceで、［キャンペーン］から［新規］をクリックします。 作成したキャンペーンは、Pardotにも同期されます。
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ステップ 2	 Pardot上でダイナミックリストを作成する

1.	 Pardotで、［マーケティング］＞［セグメンテーション］＞［リスト］から［リストを追加］をクリックします。

2.	 [リスト情報］の画面で、［ダイナミックリスト］にチェックを入れて［ルールを設定］をクリックします。

 

3.	 [ダイナミックリストルール］画面で、ステップ1で作成したキャンペーンとひも付いたリードを取り込むように

	 設定します。



© Sansan, Inc.4

Scan to Salesforce - Pardot連携ガイド

ステップ 3	 Pardot上でEメールテンプレートを作成する

Pardotで、［マーケティング］＞［メール］＞［テンプレート］から［メールテンプレートを追加］をクリックします。

この画面で、プロスペクトに対して送りたいメールを作成します。

ステップ 4	 Pardot上でシナリオを作成する

1.	 Pardotで、［マーケティング］＞［Engagement Studio］から［Engagement Programを追加］をクリックします。

2.	 [開始］をクリックし、ステップ2で作成したダイナミックリストを［受信者リスト］に追加します。
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3.	 [＋］ボタンをクリックし、［アクション］＞［メールを送信］を選択します。

4.	 ステップ3で作成したメールテンプレートを選択し、［保存］ボタンをクリックします。

5.	 右上の［開始］ボタンをクリックします。

ステップ 5	 Scan to Salesforce上でリードに
キャンペーンを紐づける

1.	 Salesforceで、［Scan to Salesforce］を表示します。

2.	 [キャンペーンメンバーに追加］をクリックして、ステップ1で作成したキャンペーンを選択します。

3.	 Eメールを送りたい名刺を選択し、［（全ての名刺を）リードに転送］ボタンをクリックします。

	 数分以内に、ステップ3で作成したメールがそのリードに対して送られます。
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サポート

ご不明な点は、こちらからお問い合わせください。

https://scantosalesforce.zendesk.com/hc/ja/requests/new

https://scantosalesforce.zendesk.com/hc/ja/requests/new

